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 FICHE RESSOURCES N°1

L’ARGUMENTATION

NOTIONS GÉNÉRALES
L’argumentation appartient à la famille des actions humaines qui ont pour objectif de convaincre. 

Convaincre est l’une des modalités essentielles de la communication.

La spécificité de l’argumentation est de mettre en œuvre un raisonnement dans une situation  

de communication.

L’orateur est celui qui argumente, l’argument est défendu par l’orateur, l’auditeur/l’auditoire  

sont respectivement l’individu ou le groupe que l’orateur veut convaincre.

DIFFÉRENTES STRATÉGIES DE L’ARGUMENTATION
s฀#ONVAINCRE฀�฀,�ORATEUR฀FAIT฀APPEL฀Ë฀LA฀RAISON฀DE฀L�AUDITOIRE฀�
s฀0ERSUADER฀�฀,�ORATEUR฀FAIT฀APPEL฀AUX฀SENTIMENTS�฀Ë฀L�IMAGINATION฀DE฀L�AUDITOIRE฀�
s฀$ÏLIBÏRER฀�฀,�ORATEUR฀DISCUTE฀AVEC฀L�AUDITOIRE฀ET฀ANALYSE฀UNE฀SITUATION฀EN฀VUE฀DE฀PRENDRE฀ 
UNE฀DÏCISION�฀$ES฀ARGUMENTS฀CONTRADICTOIRES฀SONT฀MOBILISÏS฀AlN฀D�ARRÐTER฀SON฀CHOIX�฀ 
#ELA฀PEUT฀ÐTRE฀DANS฀LE฀CONTENU฀D�UN฀DISCOURS฀OU฀LORS฀D�UN฀ÏCHANGE฀Ë฀PLUSIEURS�
Quelles que soient les stratégies, l’orateur peut utiliser l’ironie (le fait de dire le contraire  

de ce que l’orateur veut faire entendre à son auditoire).

DIFFÉRENTS TYPES D’ARGUMENTS
s฀,�ARGUMENT฀LOGIQUE฀�฀)L฀EST฀ISSU฀DU฀RAISONNEMENT฀DE฀L�AUTEUR฀ET฀SE฀FONDE฀SUR฀LA฀LOGIQUE฀DU฀DISCOURS฀ 
(« Je pense donc je suis »)

s฀,�ARGUMENT฀D�AUTORITÏ฀�฀)L฀S�IMPOSE฀CAR฀IL฀S�APPUIE฀SUR฀DES฀RÏFÏRENCES฀CONNUES฀DE฀TOUS�฀QUI฀
APPARAISSENT฀COMME฀DES฀VÏRITÏS฀D�ÏVIDENCE฀�S�APPUYER฀SUR฀DES฀CHIFFRES฀D�UN฀OBSERVATOIRE฀NATIONAL	฀
s฀,�ARGUMENT฀DE฀VALEUR฀�฀)L฀SE฀RÏFÒRE฀Ë฀UN฀SYSTÒME฀DE฀VALEURS฀�MORALES�฀RELIGIEUSES�฀SOCIALES����	฀
bien installées (« Se sentir redevable vis-à-vis d’une personne qui nous a accueillis est une bonne 

chose... »)

s฀,�ARGUMENT฀D�EXPÏRIENCE฀�฀)L฀SE฀FONDE฀SUR฀LE฀RECOURS฀Ë฀DES฀FAITS�฀Ë฀DES฀TÏMOIGNAGES�฀)L฀EST฀DIRECTEMENT฀
ISSU฀D�EXEMPLES�฀IL฀EST฀CONCRET฀�i฀,ORSQUE฀J�OCCUPAIS฀TELLE฀FONCTION�฀J�AI฀CONSTATÏ฀QUE���฀w	
s฀,�ARGUMENT฀AD฀HOMINEM฀�฀)L฀EST฀CHOISI฀EN฀FONCTION฀DE฀LA฀PERSONNALITÏ฀DU฀DESTINATAIRE�฀)L฀EST฀
PARTICULIÒREMENT฀ADAPTÏ฀Ë฀SA฀SENSIBILITÏ�฀Ë฀SES฀GOßTS�฀Ë฀SA฀CULTURE�฀Ë฀SON฀VÏCU฀�hEN฀TANT฀QUE฀SAVOYARD�฀
QUAND฀VOUS฀PRODUISEZ฀VOTRE฀FROMAGE฀DE฀CHÒVRE�฀NE฀PENSEZ
VOUS฀PAS฀QUE���w	

DIFFÉRENTS PROCÉDÉS
)L฀EXISTE฀DEUX฀MANIÒRES฀D�ARGUMENTER฀�
s฀$E฀MANIÒRE฀IMPLICITE฀�฀L�ORATEUR฀LAISSE฀DEVINER฀Ë฀L�INTERLOCUTEUR฀LA฀CONCLUSION฀�
s฀$E฀MANIÒRE฀EXPLICITE฀�฀L�ORATEUR฀VA฀JUSQU�AU฀BOUT฀DU฀RAISONNEMENT�฀ET฀ÏNONCE฀CLAIREMENT฀TOUTES
LES฀ÏTAPES฀DU฀RAISONNEMENT฀ET฀LA฀CONCLUSION฀�
0AR฀AILLEURS�฀UNE฀ARGUMENTATION฀EST฀PLUS฀OU฀MOINS฀OBJECTIVE฀�
s฀QUAND฀ELLE฀REPOSE฀SUR฀DES฀FAITS฀INDISCUTABLES�฀ELLE฀EST฀OBJECTIVE฀�
s฀QUAND฀ELLE฀REPOSE฀SUR฀DES฀IMPRESSIONS฀ET฀DES฀SENTIMENTS�฀ELLE฀EST฀SUBJECTIVE฀�
)L฀EST฀PLUS฀DIFlCILE฀DE฀CONTREDIRE฀UNE฀ARGUMENTATION฀OBJECTIVE฀QU�UNE฀ARGUMENTATION฀SUBJECTIVE�

DIFFÉRENTS TYPES DE RAISONNEMENT
)L฀EXISTE฀TROIS฀TYPES฀DE฀RAISONNEMENT฀�
s฀,E฀RAISONNEMENT฀PAR฀DÏDUCTION฀�฀i฀)L฀EST฀ALLÏ฀AU฀MÐME฀ENDROIT฀QUE฀SON฀VOISIN฀DONC���฀w
s฀,E฀RAISONNEMENT฀PAR฀INDUCTION฀�฀i฀0LUSIEURS฀CITOYENS฀DE฀CETTE฀VILLE฀ONT฀RELEVÏ฀CETTE฀PROBLÏMATIQUE�฀ 
CE฀QUI฀AMÒNE฀Ë฀CE฀POSITIONNEMENT���฀w
s฀,E฀RAISONNEMENT฀PAR฀ANALOGIE฀�฀i฀4OUT฀COMME฀LE฀FAISAIT฀MON฀GRAND
PÒRE�฀JE฀CONTINUE���฀w
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ORGANISATION DE L’ARGUMENTATION
5NE฀BONNE฀ARGUMENTATION฀ORALE฀OU฀ÏCRITE฀S�ORGANISE฀SELON฀UN฀PLAN฀QUI฀EST฀TOUJOURS฀LE฀MÐME�
s฀$ANS฀UN฀PREMIER฀TEMPS�฀L�ORATEUR฀ESSAYE฀D�ATTIRER฀LA฀BIENVEILLANCE฀DE฀L�AUDITEUR�฀)L฀VEUT฀ÐTRE฀ÏCOUTÏ�฀ 
IL฀VEUT฀AUSSI฀TISSER฀UNE฀BONNE฀RELATION฀AVEC฀LUI�฀)L฀EXPOSE฀LE฀SUJET฀DONT฀IL฀VA฀PARLER฀�LA฀THÒSE	�
s฀$ANS฀UN฀DEUXIÒME฀TEMPS�฀IL฀EXPOSE฀LES฀FAITS�฀SOUS฀LA฀FORME฀D�UN฀RÏCIT฀CONCRET�
s฀$ANS฀UN฀TROISIÒME฀TEMPS�฀IL฀DÏVELOPPE฀SES฀ARGUMENTS฀POUR฀DÏFENDRE฀SA฀THÒSE�฀0OUR฀ÐTRE฀PLUS฀ 
CONVAINCANT�฀IL฀CLASSE฀SES฀ARGUMENTS฀DANS฀L�ORDRE฀LE฀PLUS฀LOGIQUE฀POSSIBLE�฀)L฀ESSAYE฀D�ALLER฀DU฀PLUS฀FAIBLE฀
AU฀PLUS฀FORT�฀DU฀PLUS฀ÏVIDENT฀AU฀MOINS฀ÏVIDENT�฀)L฀RELIE฀SES฀ARGUMENTS฀PAR฀DES฀CONNECTEURS฀LOGIQUES฀QUI฀
indiquent la progression du raisonnement et le lien logique entre chaque argument (opposition, addition, 

ALTERNATIVE�฀CONCESSION�฀BUT�฀CAUSE�฀CONSÏQUENCE�฀HYPOTHÒSE	�
s฀$ANS฀UN฀QUATRIÒME฀TEMPS�฀IL฀RÏCAPITULE฀SES฀ARGUMENTS฀EN฀LES฀RÏSUMANT฀PUIS฀IL฀CONCLUE฀EN฀DEMANDANT฀
clairement ce qu’il veut obtenir.

4OUT฀AU฀LONG฀DE฀SON฀ARGUMENTATION�฀L�ORATEUR฀UTILISE฀DES฀PROCÏDÏS฀DE฀STYLE฀QUI฀VONT฀SUSCITER฀DES฀ÏMOTIONS฀
ET฀DES฀SENTIMENTS฀CHEZ฀L�AUDITEUR฀�฀LA฀COLÒRE�฀LA฀PITIÏ�฀LA฀RÏVOLTE�฀L�INDIGNATION�฀L�INCOMPRÏHENSION฀ETC���
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CONNECTEURS LOGIQUES
+ NATURE DU LIEN ENTRE LES IDÉES
La succession

La gradation (vous ajoutez un argument qui va  

DANS฀LE฀MÐME฀SENS฀QUE฀VOTRE฀ARGUMENT฀PRÏCÏDENT฀
et qui accentue encore votre propos)

L’opposition (vous développez un argument qui va 

dans un sens opposé à votre précédent argument)

La concession (vous faites une concession sur un 

point mineur de votre argumentation, mais cela ne 

REMET฀PAS฀DU฀TOUT฀EN฀CAUSE฀VOTRE฀DÏVELOPPEMENT฀�฀
la nuance a des conséquences plus importantes 

que la simple concession)

La restriction ou la nuance (vous nuancez  

ce que vous venez de développer)

La causalité (vous allez évoquer la cause  

DU฀PHÏNOMÒNE฀QUE฀VOUS฀VENEZ฀D�ÏVOQUER	

La conséquence (vous allez évoquer la conséquence 

DU฀PHÏNOMÒNE฀QUE฀VOUS฀VENEZ฀D�ÏVOQUER	

L’alternative

L’analogie฀�VOUS฀FAITES฀SE฀SUCCÏDER฀DEUX฀PHRASES฀ 
OU฀DEUX฀PARAGRAPHES฀QUI฀DÏVELOPPENT฀DES฀
arguments similaires ou proches)

Le paradoxe

La conclusion

EXEMPLES
$�ABORD����฀ENSUITE����฀ENlN
En premier lieu..., en second lieu... 

$�UNE฀PART����฀D�AUTRE฀PART���

$E฀PLUS�฀DE฀SURCROÔT�฀EN฀OUTRE�฀PUIS�฀ÏGALEMENT฀ 
Non seulement..., mais encore...

Au contraire, a contrario, en revanche, en fait  

Or, à l’inverse, inversement

S’il est vrai que..., il n’en reste pas moins que

Certes..., mais...

Bien que, quoique

-ÐME฀SI�฀EN฀DÏPIT฀DE�฀MALGRÏ

Cependant, néanmoins, pourtant, toutefois, mais...

Car, parce que, en raison de, du fait que, puisque 

En effet, effectivement

$ONC�฀AINSI�฀AUSSI�฀C�EST฀POURQUOI�฀SI฀BIEN฀QUE�฀
DÒS฀LORS�฀D�Oá�฀DE฀CE฀FAIT�฀AlN฀DE�฀DANS฀LE฀BUT฀DE�฀
par conséquent. En conséquence, par suite,  

c’est dire que

Soit..., soit... Ou bien..., ou bien... Ou..., ou...

$E฀MÐME�฀AINSI฀QUE�฀COMME�฀PARALLÒLEMENT�฀ 
simultanément

0ARADOXALEMENT�฀CONTRE฀TOUTE฀ATTENTE

0OUR฀CONCLURE�฀EN฀CONCLUSION�฀EN฀lN฀DE฀COMPTE�฀ 
in fine, finalement, en définitive, pour en finir


